Kalkulator wyceny
sesji fotograficznych
i pakietow

Od kosztow i czasu pracy do ceny, ktora uwzglednia Twoj zysk

Drukowany zeszyt do wyceny - wzory - trzy pakiety - przyktady




002 | Kalkulator wyceny

Jak korzystac

Najpierw policz koszty i petny czas pracy. Potem
ustal wynagrodzenie, udziat kosztéw statych i zysk.

Wopisuj wiasne kwoty w polach. Przyktady s3 fikcyjne
i stuzg do sprawdzenia rachunkéw.

Wynagrodzenie,

koszty state i zysk

To drukowany zeszyt z wzorami i miejscem na obliczenia —
nie interaktywna aplikacja ani arkusz kalkulacyjny.

Kwoty podatkéw i optat wpisuj wytacznie na podstawie
wtasnej sytuacji i aktualnych danych. W razie watpliwosci
skonsultuj je ze specjalista.




Zanim ustalisz cene

koszty state. 2. Policz koszty
bezposrednie
jednej sesji.

1. Zapisz miesieczne 1} \
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3. Zsumuj 5 ]
wszystkie 4. Dodaj wynagrodzenie
godziny pracy. za prace, udziat kosztow

| statych i planowany zysk.
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Nie zaczynaj od ceny konkurencji. Najpierw sprawdz,
czy cena pokrywa Twaéj sposob pracy.
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KOSZT SESJI = koszt pracy + koszty bezposrednie +
udziat kosztéw statych

CENA DOCELOWA = koszt sesji + planowany zysk

Jesli optata jest naliczana procentowo od ceny koricowej,
zapisz jej wartosc¢ jako utamek dziesietny, np. 2% = 0,02.

]
|

CENA KONCOWA = kwota do pokrycia +
(1 - utamek optaty od ceny koncowej)

&

Przyktad przy optacie 2%: 1 240 zt + 0,98 = 1 265,31 zi.
Optata wynosi wtedy 2% ceny koncowej.

@ Nie wpisuj domysinej stawki podatku. Uzyj aktualnych danych
wtasciwych dla swojej sytuacji.
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~ "I'woje koszty stale

Koszty state ponosisz takze wtedy, gdy w danym
tygodniu nie fotografujesz.

Studio lub pracownia: zt / miesigc

Oprogramowanie i ustugi: zt / miesigc

Ksiegowosc, telefon, internet: zt / miesigc

Sprzet i rezerwa serwisowa: zt / miesiac

Inne: zt / miesiac

N SUMA MIESIECZNA:

Wpisz wtasne wartosci z aktualnych rachunkow.
Nie licz tego samego kosztu drugi raz.




Koszty bezposredme ssji
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Koszt bezposredni pojawia sie dlatego, ze realizujesz konkretng sesje.

‘ Dojazd lub parking: zt
Wynajem miejsca: zt
‘ J ‘ Odbitki, album lub dostawa: zt
’~ |
W Materialy i rekwizyty: zt

fids

’ ‘/ ‘ Inny koszt tej sesji: 71

SUMA KOSZTOW BEZPOSREDNICH: 71

L ) B

Ujmij tylko koszty, ktore nie zostaly juz wliczone do kosztéw statych.
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Policz caly czas pracy

Klient widzi sesje, Wycena powinna uwzglednic takze prace
przed nig i po niej.

Kontakt Wybér Eksport,

i planowanie: i obrobka: dc:s'fawa,.
administracja:

Uzyj sSredniej z podobnych, zakonczonych zlecen.
Nie wpisuj samego czasu z aparatem.
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~,,;2‘__‘Wynagr0dzenie za Twoja prace
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Wybierz stawke za godzine pracy, ktora ma by¢ pokryta w cenie.

Twoja stawka: zt / h

kaczny czas sesji: h

To koszt Twojej pracy przy zleceniu. Planowany zysk dodasz osobno —
nie myl tych dwdéch kwot.
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Udzial kosztow statych

Rozdziel koszty state miedzy planowane ptatne sesje.

r y

Miesieczne koszty state: zt

Planowana liczba ptatnych sesji w miesiacu:

; UDZIAL NA SESJE = koszty state + planowana liczba sesji |

|.
b

[ Przyktad: 2 400 zt + 8 sesji = 300 zt na sesje J

Jesli liczba sesji spada, udziat kosztow statych rosnie.
Sprawdz takze ostrozniejszy scenariusz.
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Punkt pokrycia kosztow stalych

Najpierw oblicz kwote, ktora z jednej sesji zostaje po
kosztach bezposrednich i wynagrodzeniu za prace.

- — —_ —

NADWYZKA \ _ cena — koszty

- NA KOSZTY : T
E STALE bezposrednie — koszt pracy

/
|

- LICZBA ;‘ = miesieczne koszty stale =
E SESJI nadwyzka na sesje ‘

 Przykiad: 1240 -140 - 600 = 500 zi
2400 + 500 = 4,8 — zaplanuj co najmniej 5 podobnych sesji.

0 zi ji Nadwyzka <0 zlj

Jesli nadwyzka wynosi 0 zli,
cena pokrywa dokladnie

koszt pracy i koszty ;
bezposrednie, ale nie wnosi tych kosztow.

nic na koszty stale.

Jesli nadwyzka jest ujemna, ‘
cena nie pokrywa nawet

To uproszczony prog dla jednakowych zlecen;
przy roznych pakietach licz kazdy osobno.
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DOd{;lj planowany zysk

KOSZT SESJI = koszt pracy + koszty bezposrednie + udziat kosztow statych

CENA DOCELOWA = koszt sesji + planowany zysk

600zt W 140zt § 300zt W 1040 zt

koszt udziat i
koszt pracy bezpoére{inie kosztow kosztu sesji

statych

1040zt ] 200 zt

kosztu sesji planowany zysk

1240 zi

ceny docelowej

Przykiad: - .

600 zt + 140 zt + 300 zt =1 040 zt kosztu sesji
1040 zt + 200 zt =1 240 zt ceny docelowej

Zysk jest kwotg pozostata po uwzglednieniu wymienionych
kosztow. Zweryfikuj, czy uwzgledniasz optaty wtasciwe dla
swojej dziatalnosci.
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Przyklad pakiet Standard

d N

PRZYKEAD FIKCYJNY - sesja portretowa w studiu

Czas pracy:

7,5 h x 80 zl/h = 600 zt

Koszty bezpos$rednie:

140 zt

Udziat kosztow statych:
300 zt

KOSZT SESJI:
600 + 140 +300=1 040 z1

CENA DOCELOWA:
1040 +200=1 240 71

Wtasny rachunek wpisz na stronie 15.




Porownaj trzy pakiety

PAKIET MINI

3 h pracy - koszty bezposrednie 90 zl - koszt pracy 240 zt

Koszt z udzialem stalym: 300 + 90 + 240 = 630 zi

Zysk 150 zi - cena docelowa 780 zi

7,5 h - koszty bezposrednie 140 zl - koszt pracy 600 zt

Koszt z udziatem statym: 1 040 zt

Zysk 200 z1 - cena docelowa 1 240 zit

PAKIET PREMIUM

11 h - koszty bezposrednie 230 zt - koszt pracy 880 zt

Koszt z udzialem stalym: 1 410 zl

Zysk 300 z1 - cena docelowa 1 710 zi
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Z.akres, ktory uzasadnia pakiet

— —— — —

| Czas fotografowania:

Lokalizacja lub dojazd:

A — = P

Odbitki lub dodatki:

Termin i sposob dostawy:

Kazdy dodatek ma wtasny koszt i czas. Dodaj je do rachunku, zanim wpiszesz cene.




/ Arkusz wyceny

trzech pakietow

Wypelnij osobny rachunek dla kazdego pakietu.

:m i y | r

~ godziny - praca zt - koszty bezposrednie 7l -
‘ udzial staly zt - koszt zt - zysk zt - cena z1
—_— I — L
STANDARD
- godziny - praca zt - koszty bezposrednie Zh < |
 udziatstaly  zl - koszt z1 - zysk z - cena zt |
|
L 3
PREMIUM
~ godziny - praca

z} - koszty bezposrednie 7l - ‘

~ udziat staly zt - koszt zt - zysk zt - cena zt |

| -8 =1
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Sprawdz’ wynik i marze
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;-"'f &

=
Marza zysku pokazuje, jaka czes¢ ceny
zostaje po wpisanych kosztach.

L MARZA = zysk + cena x 100% ’

Przyktad pakietu Standard:
200zl +-1240zt x100% = 16,1%

— ) 16,1%

~

 Prog pokrycia kosztéw statych przy tym pakiecie:
|

| 2400 zk + (1240 - 140 - 600) zt = 4,8 sesji

A = —

f Zaokraglij liczbe sesji w gore: potrzeba 5 podobnych zlecen. J

e ; _/




(O

Przedstaw cene klientowi

A\
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Pakiet [NAZWA]
obejmuje [ZAKRES]

i [LICZBE] zdjec po
obroébce. Sesja trwa
okoto [CZAS]. Cena
wynosi [CENA] zt.
Rezerwacja i dostawa
odbywaja sie na
zasadach opisanych
w ofercie.

Przed wystaniem uzupetnij wszystkie
nawiasy i sprawdz dostepnosc¢ terminu.

Nie ObIECUJ dodatkéw, czasu dostawy ani
efektow, ktorych nie uwzglednia Twoja oferta.
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| ' Przeglad ceny -

Przed opublikowaniem cennika sprawdz:

uwzglednienie pelnego czasu pracy

ujecie kosztéw bezposrednich

udziat kosztéw statych odpowiada planowanej liczbie sesji

rozdzielenie wynagrodzenia od zysku

poréwnanie trzech pakietow

weryfikacja aktualnych optat wtasciwych dla moje;j
dziatalnosci

Data przegladu:

Nastepny przeglad:

e

Aktualizuj wycene, gdy zmieniajq sie koszty, zakres ustugi
. lub liczba dostepnych terminow.
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